
渭南地区棉纺厂大力 发展第三产业
富余人 员全部得以安置　年节约成本百万元

本报讯　渭 南地区棉纺织厂在行
业不景气经济效益下降的情况下 ，大
力发展 第 三 产 业 ，不但使 100余名 富
余人 员得到安置 ，而且每年 可减少成
本开支100万 元 。

近年来 ，由 于全 国 纺织行业的普
遍不景气 ，渭纺厂 的经济效益也逐渐

下滑 ，职工思想波动很大 。厂领导分
析了厂 内经营形势 ，发现每年仅产品
的包装袋 、纸管 、绳子和劳保手套开
支需100多 万 元从外购买 。于 是 ，厂
里在1989年就着 手发展 第三产业 ，先
后建起 了 手套厂 、纸管厂和塑 料编 织
袋厂 ，四 年 产值 达300万 元 ，每年 为

厂节约成本开支100万元 。
为了使第三产业走 上健康
化、规范化 、制度化轨道 。
今年9月 该厂成立 了 “第 三
产业总公司”，属独立核 算
的副 厂 级机构 。厂 里 对 第
三产业 只 从 宏观上指 导 ，
经营项 目 主要满足工厂 生
产所需 ，尔后 自 主经营 ；在

职工 的 招 聘 上 ，首 先 录用 厂 里 的 待 业
和富余人 员 。为扩大第三产 业 范 围 ，新
建一个塑料编织袋加工厂和建筑装饰
材料厂 ；承包了厂修缮队和餐厅 ；新
上项 目 全部完工后 ，还可安置近 百名
富余人 员 ，年 产值 可达200万 元 ，年
利润60万元 。　（孙 明 亮　夜平 ）
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本报讯　西安市建 设银行 发挥
财政和银行双重职能 ，融监督于服
务之 中 ，积极支持重点项 目 建 设 ，
成效颇为显著 。

西安市建设银行把重点建 设项
目纳入规范化和科学化管理之 中 ，
对重点建设项 目 实行行长 、科长和
经办人 员责任制 ，层层签定责任书 ，
建立重点项 目 经济档案 ，实行 “三
优先”制度 ，为重点工程项 目 排忧
解难 。即优先发放重点项 目 贷款 ，
优先保证重点项 目 用款 ，优先供应
承担重点任务的施工 企业用款 。如
国家重点项 目 7067工程计划工作量
和材料用 量大 ，该行及时发放临时
贷款100万 元 ，缓解 了 资金短缺 的
局面 。当 这项工程流动资金缺乏时 ，
该行又及时拨款50万元 。据不完全
统计 ：近两年 ，西安市建行共为重
点项 目 “雪 中送炭 ”筹措资金达2000
多万元 。

（ 杨保 生 ）

微波厂科协拨3万元

设科技进步奖基金

本报讯　西安微波设备厂科
学技术协会近 日 决定 ，从科协技
术咨 询服务部拿 出 3万 元 ，在全
厂设立科技进步奖励基金 ，以表
彰和 奖 励 在 企 业 中 推 进技术进
步、研制开发新产品和为提高 企
业经济效益做出 突 出成绩 的工程
技术人员 。

这个厂科协 自 去年11月 成立
以来 ，充分发挥科技力 量雄厚 的

优势 ，根据市场与用 户 的特殊需要 ，积极办好技
术咨询服务部这个经济实体 ，拾遗补缺开展经营
活动 ，既满足了用 户 的需要 ，也为科协筹集了 活
动经费 。科协有了经济收入后 ，不但投资购买了

《 现代通信技术讲座 》等录相带和有关资料 ，帮
助会 员补充更新知识 ，开展学术征文活动 ，还多
次慰问患病 的科技工作 者或家属 ，中 秋节还拿出
一批资金为职工谋福利 。最近 ，他们又设立科技
进步奖励基金 ，奖励那些在工作 中 有突 出 贡献的
科技工作 者 。

（ 战 民　晓 强 ）

面向基层　贴近职工

让班组工人都能看到陕工报

△铁道部第二十工
程局二处非常重视陕工
报的发行订阅 工作 ，因
该处基层 点多线长分布
在七八个省区 ，该处领
导决定在给机关科室和
领导干 部订陕工报47份
的基础上 ，又 出 资 为宁
夏、云南 、山 东 、江苏
和上海等地施工 的45个
段队职工 订了 工人 自 己
的报纸 。

（ 王 震 ）

△铜川 市铝厂积极
做好 《陕西工人报 》征
订工 作 ，目 前 已 订 阅
1993年度《陕西工人报 》
1 59份 ，使每个科 室 、
车间和班组都能看到这
张工人 自 己 的报纸 ，其
订阅份数居全厂各类报
刊之首 。

（ 黄 建生　汪 明 喜 ）
△城固县邮电局工

会给35个工会小组 、局
领导和图书室订了41份

《 陕西工人报》。
从1987年开始 ，局

工会就把《陕西工人报 》
订到 工 会小 组 ，连 续 6
年来从未 间断 ，期发数
由原来的26份增加到41
份，保证了35个基层工
会小组职工有报读 。

（ 张 发 存 ）

张发 望 治 疗 胃 病效果显著

本报讯　西安市北门 里糖坊街21号海萍诊所
的张发望 大夫治疗 胃 病有独到之处。3年 来 ，医
治各种 胃 病 患者300余人 ，均获痊愈 ，且 无一人
复发 。

张发望研制的纯 中 药系列方 剂 ，对慢性浅表
性胃 炎 、萎缩性 胃 炎和十二指肠溃疡等症有显著

疗效 。除其独到 的药方外 ，张发望还有一手诊治
胃病 的绝活——仅靠手触摸患者 胃 腹部即可精确
诊断 出病变部位 ，类型及病 史 。其诊断结果与 胃
镜检查无甚差异 。省军区王 司令 员患 胃 病10多年 ，
经各大医院专家教授治疗 多年 ，效果不佳 ，最近
请张发望医治仅两个 月 就痊愈了 。　（纪 泽 ）

无题 华平 安
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企业决策与消费流行期

罗卫 国

在社会主义市场经
济中 ，企业要想立于不
败之地 ，必须研究和把
握消费流行期 。

消费流行期 是指
某种商品或劳务的消费
流行在 时 间 上 发生 、发
展、衰退和结束的全过程 ，包括流行
初发期 、流行发展期 、流行盛行期 、
流行衰减期和流行过时期 。

消费流行初发期 即只有那些好
奇心强的少数消费者对某种即将流行
的商品产生需求的阶段 ，在此阶段市
场上对即将流行的 该种商品需求量很
小，但销售量缓慢上升 ，持续扩大 。
这一阶段只有少数消费者率先购买该
种商品 ，而多数消费者 由 于种种原因
持观望 、等待 的态度 。企业在此阶段
采取的对策应 是 ：分析影 响该 商品流
行的各种 因素 ，迅速作 出 该商品是否
即将成为流行品的预测 ；如果预测 该
商品即将成为流行品 ，企业就要进行
试销 ，做好批量生产和必要的储备 ，

加强广告宣传工作 ，为流行发展期的大
量销售做好 充分准备 。

消费流行发展期 表现为多数消费
者对某种流行商品有所认识 ，开始购买 ，
需求量急剧增加 ，市场成为“卖方市场”，
出现供不应求局面 。这时企业采取的对
策应 是 ：利用现有设备和人力 ，最大限
度地扩大生产规模 ，全力开拓市场 ，大
量销售产品 。

消费流行盛行期 某种商品倍受广
大消费者青睐 ，在市场 上广 为流行的阶
段，该种商品 已被多数消费者普遍接受 ，
发展成熟为流行商品 ，并作 为时 尚 品互
相攀比 ，竞相购买 ，市场销售 量达到最
高峰 ，暂时 出现供求平衡的态势 。此时 ，
生产 、仿 冒 该流行品的厂家也在增多 。

这一阶段企业采取的 对
策应是 ：一要加强广告
宣传 ，提醒消费者注意
辨别伪劣假 冒 产品 ；二
要提高产品质量 、增加
花色品种 ，扩大市场 ；
三要加强市场预测 ，全

力进行新产品开发 ，做好转产前的准备
工作 ，以便在 竞争 中取得优势。

消费流行衰减期　这一阶段 ，某种
流行 商 品 已基本满足 了 市场需求 ，销量
渐呈 下降趋 势 ，出 现供大 于 求 的 局面 。
只有 少数谨慎 保 守 的 消 费 者 和 一 部 分
购买 力 水 平 低 的 消 费 者 ，利 用 这 一 阶
段需 求 下 降 所 导 致 的 价 格 下 跌 ，购 买
该种 消 费 品 。此 时 市场 演变 为 “买 方
市场”，企 业 之 间 竞 争 激 烈 。企 业 在
这一阶段应 采 取 的 对 策 是 ：降价销售 、
有奖 销 售 等 策 略 ，抓 紧 时 机 处 理 剩余
产品 ，调 整 生 产 ，试销 新 产 品 ，适 应
新的 市 场 需 求 ，
迎接 新 一 轮 消
费流行 。


